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Vor dem Verkauf beachten:

E
Kredite kostengünstiger ablösen

E
Steuerprobleme rechtzeitig erkennen

E
Vor Verkauf reparieren oder

modernisieren?

E
genaue Zeitplanung - Geld und Nerven

sparen
E

vermietete Wohnung: Tips für richtiges

Vorgehen

Experten-Hilfen für den Verkauf von Privat:

E
Verkaufspreis richtig festsetzen

E
erprobte Beispiele für verkaufsstarke

Angebote
E

Vorschläge für überzeugend

geschriebene AnzeigenE
mit neuen Ideen einen Käufer finden

E
geschickter verhandeln, mehr Geld

herausholen

Probleme beim Verkauf über Makler vermeiden:

E
Was Sie vor Gesprächen mit Maklern

wissen müssen

E
Wie Sie den für Sie besten Makler

herausfinden

E
Fehler beim Maklervertrag vermeidenE
Profi-Tips, wie der Makler mehr für

Sie tut

E
Schneller Verkauf

durch Top-Makler

Die praktisene Entscheidungshilfe mit Checklisten-System
i
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