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Vor dem Verkauf beachten: Experten-Hilfen fiir den Verkauf von Privat: Probleme beim Verkauf iiber Makler vermeiden:
# Kredite kostengiinstiger abldsen # Verkaufspreis richtig festsetzen @ Was Sie vor Gesprachen mit Maklern
® Steuerprobleme rechtzeitig erkennen # erprobte Beispiele fiir verkaufsstarke wissen miissen
# Vor Verkauf reparieren oder Angebote # Wie Sie den fiir Sie besten Makler
modernisieren? # Vorschi4ge fiir iiberzeugend herausfinden
¥ genaue Zeitplanung - Geld und Nerven geschriebene Anzeigen # Fehler beim Maklervertrag vermeiden
sparen # mit neuen Ideen einen Kéufer finden ~ ® Profi-Tips, wie der Makler mehr fiir
¥ vermietete Wohnung: Tips fiir richtiges 1% geschickter verhandeln, mehr Geld Sie tut
Vorgehen herausholen ® Schneller Verkauf

durch Top-Makler

Die prakiische Entscheidungshilfe mit Checklisten-System



Inhalt:

Checklisten Seite
1 Fragen, die vor dem Verkauf gekldrt werden miissen 51
2 Die vier W-Fragen fiir das richtige
Verkaufskonzept 55
3 Haus oder ETW verkaufsfertig machen 59
4 Uberzeugende Anzeigen schreiben 62
5 Anzeigen verdffentlichen 63
6 Unterlagen fiir den Verkauf 64
7 Vorbereitungen fiir die Besichtigung 65
Kapitel Seite 8 Uberpriifung des Kiufers vor Vertragsabschluf 66
- 9 Vorbereitung des Kaufvertrages 67
1 Nac!‘hm"“‘_ man schlauer ‘ 10 Nach AbschluB des Kaufvertrages 68
zwei Beispiele aus der Praxis 3 I1 Auswahl des richtigen Maklers 69
2 Wichtige Fragen, die jeder Verkiufer rechizeitig 12 Priifung des Maklervertrages 7
kldgren muB 6 13 Zusammenarbeit mit Maklern 72
2.1 Rechiliche Fragen 6 14 Umzug 73
2.2 Steuerfragen 9 15 Besonderheiten in den neuen Bundesldndern 75
2.3 Finanzierungsfragen 14 — g o
2.4 Zeitplanung 16 Arbe i _ Seite.
2.5 Den Markt gut kennen 16 1 Ablésung der Finanzierung 77
3 Entscheidung: 2 Abfindung fiir vorzeitige Mietvertrags-Beendigung 78
Verkauf von Privat oder iiber Makler? 17 3 Vergleich dhnlicher Immobilienangebote (4x) 79
4 Pri\-’al \"e«rkaufe“ I[lll E]'fl)]g ].9 4 Sachwen_SChﬁizung 83
4.1 Das iiberzeugende Verkaufskonzept 19 5 Ertragswert-Schiitzung g5
4.2 Soermitteln Sie den Verkaufspreis 19 6 Zugkriftige Uberschriften in Immobilienanzeigen 87
4.3 Haus oder ETW fiir den Verkauf vorbereiten 21 7. Text-Baukasten fiir bessere Inmobilienanzeigen 88
4.4 Haus oder ETW mit Erfolg anbieten 22 8 Anzeigen-Bestellung (2x) 89
4.5 Besichtigung und Preisverhandlung 28 9 Besichtigungs-Ergebnis (6x ) 93
4.6 Die letzten Schritte zum Kaufvertrag 31 10 Reservierungsvereinbarung (2x) 99
5 Verkauf iiber Makler 32 11 Angaben fiir den Kaufvertrag (2x) 103
6  Umzug 34 12 Kosten und Ertrag des Verkaufs 107
7 Fachwortlexikon 35 13 Makler-Beurteilung (2x) 109
8  Muster-Exposés; 43
9  Niitzliche Adressen 47 Plakat ,.Von Privat zu verkaufen* 113
6. Auflage R RN
ISBN: 3-9804805-1-8

Ergiinzte Neuauflage 1995; erstmals erschienen 1987;
Siepe Verlag GmbH, Kopernikusstr.19, 40699 Erkrath, Tel /Fax 02104-449199

Copyright (C) by Werner Siepe, Erkrath

Alle Rechte vorbehalten; insbesondere auch die Rechte fiir Ubersetzung, Nachdruck und Wiedergabe auf fotomechanischem Wege oder auf
elektronischen Datentriigern bleiben vorbehalten — auch bei nur auszugsweiser Veriffentlichung,

Dieses Anleitungsbuch erhalten Sie im Buchhandel oder gegen Voreinsendung von 34 DM (unverb. empf. Preis) plus 3,20 DM Versandkosten als

Euroscheck oder gegen Uberweisung auf unser Konto.




	Inhaltsverzeichnis
	[Seite 1]
	[Seite 2]


